
 
MODEL 1: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – DYSTRYBUTOR 
(EXCLUSIVE DISTRIBUTOR) 
 
 
 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki współpracy, realizacji dostaw oraz 
zasady weryfikacji zgodności jakościowej towarów produkowanych i dostarczanych 
przez firmę Power Gift (zwaną dalej Dostawcą) na rzecz podmiotów trzecich 
działających jako regionalni Dystrybutorzy (zwanych dalej Nabywcą). Model ten 
obejmuje dystrybucję produktów Power Gift na wyłączność w określonym regionie 
lub kanale sprzedaży, połączoną ze wsparciem marketingowym oraz priorytetowym 
dostępem do nowych kolekcji i produktów specjalnych. 

2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część każdej oferty oraz umowy sprzedaży lub 
dostawy realizowanej przez Dostawcę, chyba że strony w drodze indywidualnych, 
obustronnych negocjacji w formie pisemnej postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie ogólne warunki zakupów (GPC) lub szablony umów stosowane przez 
Nabywcę, które są sprzeczne z niniejszym regulaminem lub rażąco naruszają 
równowagę kontraktową stron, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą Dostawcy bez 
jego wyraźnej, pisemnej zgody. Wyłącza się prawo Nabywcy do nakładania 
asymetrycznych kar umownych lub automatycznych potrąceń za opóźnienia 
logistyczne. 

4.​ Udzielenie wyłączności dystrybucyjnej regulowane jest zgodnie z przepisami prawa 
antymonopolowego Unii Europejskiej (Rozporządzenie VBER). Nabywca 
zobowiązuje się do nieprowadzenia aktywnej sprzedaży na terytoriach zastrzeżonych 
dla innych partnerów Dostawcy. 



2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Dostawca oświadcza i gwarantuje, że wszystkie dostarczane przez niego produkty 

oraz opakowania są projektowane i wytwarzane w pełnej zgodności z powszechnie 
obowiązującymi przepisami prawa Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności Dostawca zapewnia realizację wymogów w zakresie: 
○​ Bezpieczeństwa chemicznego: Rozporządzenia (WE) nr 1907/2006 

(REACH) w odniesieniu do substancji wzbudzających szczególnie duże 
obawy (SVHC) oraz ograniczeń określonych w Załączniku XVII. 

○​ Ogólnego bezpieczeństwa produktów (GPSR): Rozporządzenia (UE) 
2023/988, gwarantując identyfikowalność produktów oraz dostępność danych 
producenta. Jeśli kraj docelowy dystrybucji wymaga specyficznych oznaczeń 
językowych na opakowaniach jednostkowych, obowiązek ich wdrożenia i 
koszty spoczywają na Nabywcy. 

○​ Kontaktu z żywnością: Rozporządzenia (WE) nr 1935/2004 oraz 
powiązanych dyrektyw unijnych regulujących normy dla wyrobów 
ceramicznych, tworzyw sztucznych i innych materiałów przeznaczonych do 
kontaktu z żywnością. 

○​ Standardów technicznych i BHP: Wszystkich właściwych norm 
zharmonizowanych Unii Europejskiej mających zastosowanie do danej 
kategorii produktu. 

3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Dostawca na wyraźne żądanie Nabywcy dostarcza standardowy pakiet dokumentacji 
techniczno-prawnej wymaganej do wprowadzenia produktu do obrotu na terenie UE, 
obejmujący: 

○​ Oficjalną Deklarację Zgodności (DOC - Declaration of Conformity). 
○​ Instrukcje użytkowania i konserwacji produktu (jeśli dotyczy). 

2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Dostawca nie 
udostępnia pełnych wewnętrznych plików konstrukcyjnych, receptur produkcyjnych 
ani szczegółowych danych handlowych swoich podwykonawców, o ile obowiązek taki 
nie wynika bezpośrednio z bezwzględnie obowiązujących przepisów prawa 
administracyjnego lub celnego. 

3.​ Dostawca dostarcza Nabywcy niezbędne, podstawowe dane rejestrowe firmy oraz 
numery kont bankowych w celu poprawnego przeprowadzenia procesu weryfikacji 
dostawcy (onboarding) w systemach klasy ERP Nabywcy. 

4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Ceny handlowe ustalane są indywidualnie w oparciu o oficjalny cennik Dostawcy lub 

dedykowaną ofertę i są podawane w walucie PLN lub EUR. 
2.​ Standardowy termin płatności dla Dystrybutorów wynosi 30 dni od daty wystawienia 

prawidłowej faktury VAT, chyba że strony w umowie dwustronnej postanowią inaczej. 
Przekroczenie tego terminu uprawnia Dostawcę do natychmiastowego zawieszenia 
wyłączności terytorialnej. 

3.​ Dostawca nie wyraża zgody na jednostronne wydłużanie terminów płatności do 60 
dni lub więcej bez ekwiwalentu finansowego. 



4.​ Nabywca nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń (kompensat) 
jakichkolwiek wierzytelności lub rzekomych roszczeń odszkodowawczych z 
bieżącego wynagrodzenia należnego Dostawcy, bez wcześniejszego 
przeprowadzenia obustronnego postępowania reklamacyjnego i pisemnego uznania 
roszczenia przez Dostawcę. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR TOWARU 
1.​ O ile nie uzgodniono inaczej, dostawy realizowane są na warunkach EXW (Incoterms 

2020) z magazynu Dostawcy lub według indywidualnie ustalonych reguł (np. 
CPT/DDP). 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport. W 
przypadku zamówień niespełniających minimum logistycznego dla transportu 
paletowego, Dostawca realizuje wysyłki w ustandaryzowanych kartonach zbiorczych 
za pośrednictwem renomowanych firm kurierskich. Ramy działań obejmują wspólne 
tworzenie harmonogramu wprowadzenia produktów na rynek oraz szkolenia dla 
zespołu Nabywcy. 

3.​ Przyjęcie towaru przez Nabywcę lub przewoźnika i podpisanie dokumentu dostawy 
(WZ/CMR) stanowi potwierdzenie zgodności ilościowej oraz braku widocznych wad 
zewnętrznych opakowań zbiorczych. 

4.​ Nabywca zobowiązany jest do zbadania przesyłki pod kątem wad ukrytych w 
terminie 7 dni roboczych od dnia dostawy i zgłoszenia ewentualnych reklamacji w 
formie pisemnej pod rygorem utraty roszczeń. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Dostawca ponosi odpowiedzialność za rzeczywiste i udowodnione wady fabryczne 

dostarczonych produktów. 
2.​ Odpowiedzialność Dostawcy z tytułu rękojmi, odszkodowań oraz kar umownych jest 

ograniczona do wartości netto danego zamówienia, w którym wystąpiła szkoda. 
Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści Nabywcy (lucrum 
cessans). 

3.​ Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie lub nienależyte wykonanie 
zobowiązań, jeżeli było ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą 
uznaje się zdarzenia zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było 
przewidzieć ani im zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, 
katastrofy naturalne, strajki, globalne braki surowców na rynkach). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy realizacji ulegają automatycznemu 
przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 
natychmiastowego anulowania kontraktu z tytułu Siły Wyższej, o ile opóźnienie nie 
przekracza 60 kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Dostawca umożliwia autoryzowanym przedstawicielom Nabywcy przeprowadzenie 

audytu jakościowego w zakładzie produkcyjnym wyłącznie po uprzednim, pisemnym 
uzgodnieniu terminu (z minimum 14-dniowym wyprzedzeniem), agendy audytu oraz 
podpisaniu umowy o poufności (NDA). 



2.​ Niedopuszczalne są jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole, kontrole finansowe, 
audyty księgowe lub weryfikacje administracyjne przez podmioty trzecie bez 
wyraźnej, uprzedniej zgody Zarządu Dostawcy. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz 

wszelkich umów pomiędzy Dostawcą a Nabywcą jest wyłącznie prawo 
Rzeczypospolitej Polskiej. 

2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 
rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 

3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 
rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
Dostawcy. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 

MODEL 2: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – PARTNER 
HANDLOWY (WHOLESALE 
COMMERCIAL PARTNER) 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki współpracy, realizacji dostaw oraz 
zasady weryfikacji zgodności jakościowej towarów produkowanych i dostarczanych 
przez firmę Power Gift (zwaną dalej Dostawcą) na rzecz Partnerów Handlowych 
(zwanych dalej Nabywcą). Model ten obejmuje regularną współpracę w zakresie 
sprzedaży hurtowej produktów Power Gift na indywidualnych warunkach cenowych, 
z profesjonalnym wsparciem marketingowym i logistycznym. 

2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część każdej oferty oraz umowy sprzedaży lub 
dostawy realizowanej przez Dostawcę, chyba że strony w drodze indywidualnych, 
obustronnych negocjacji w formie pisemnej postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie ogólne warunki zakupów (GPC) lub szablony umów stosowane przez 
Nabywcę, które są sprzeczne z niniejszym regulaminem lub rażąco naruszają 
równowagę kontraktową stron, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą Dostawcy bez 
jego wyraźnej, pisemnej zgody. Kupujący w obrocie hurtowym B2B nie nabywa 
prawa do zwrotu niesprzedanego towaru pełnowartościowego. 

2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Dostawca oświadcza i gwarantuje, że wszystkie dostarczane przez niego produkty 

oraz opakowania są projektowane i wytwarzane w pełnej zgodności z powszechnie 
obowiązującymi przepisami prawa Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności Dostawca zapewnia realizację wymogów w zakresie: 
○​ Bezpieczeństwa chemicznego: Rozporządzenia (WE) nr 1907/2006 

(REACH) w odniesieniu do substancji SVHC oraz ograniczeń określonych w 
Załączniku XVII. 



○​ Gospodarki opakowaniami (PPWR / BDO): Opakowania zbiorcze spełniają 
limity stężenia metali ciężkich (< 100 ppm). Nabywca we własnym zakresie 
odpowiada za rozliczanie opłat recyklingowych i rejestrację odpadów 
opakowaniowych (np. w polskim systemie BDO) wprowadzanych na rynek 
docelowy. 

○​ Kontaktu z żywnością: Rozporządzenia (WE) nr 1935/2004 oraz 
powiązanych dyrektyw unijnych regulujących normy dla wyrobów 
ceramicznych, tworzyw sztucznych i innych materiałów przeznaczonych do 
kontaktu z żywnością. 

○​ Standardów technicznych i BHP: Wszystkich właściwych norm 
zharmonizowanych Unii Europejskiej mających zastosowanie do danej 
kategorii produktu. 

3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Dostawca na wyraźne żądanie Nabywcy dostarcza standardowy pakiet dokumentacji 
techniczno-prawnej wymaganej do wprowadzenia produktu do obrotu na terenie UE, 
obejmujący: 

○​ Oficjalną Deklarację Zgodności (DOC - Declaration of Conformity). 
○​ Instrukcje użytkowania i konserwacji produktu (jeśli dotyczy). 

2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Dostawca nie 
udostępnia pełnych wewnętrznych plików konstrukcyjnych, receptur produkcyjnych 
ani szczegółowych danych handlowych swoich podwykonawców, o ile obowiązek taki 
nie wynika bezpośrednio z bezwzględnie obowiązujących przepisów prawa 
administracyjnego lub celnego. 

3.​ Dostawca dostarcza Nabywcy niezbędne, podstawowe dane rejestrowe firmy oraz 
numery kont bankowych w celu poprawnego przeprowadzenia procesu weryfikacji 
dostawcy (onboarding) w systemach klasy ERP Nabywcy. 

4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Ceny handlowe ustalane są indywidualnie w oparciu o oficjalny cennik Dostawcy lub 

dedykowaną ofertę i są podawane w walucie PLN lub EUR. 
2.​ Standardowy termin płatności dla stałych Partnerów Handlowych wynosi 30 dni od 

daty wystawienia prawidłowej faktury VAT, chyba że strony w umowie dwustronnej 
postanowią inaczej. Zgodnie z art. 589 Kodeksu Cywilnego, Dostawca zastrzega 
sobie prawo własności towaru aż do całkowitego opłacenia faktury. 

3.​ Dostawca nie wyraża zgody na jednostronne wydłużanie terminów płatności do 60 
dni lub więcej bez ekwiwalentu finansowego. 

4.​ Nabywca nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń (kompensat) 
jakichkolwiek wierzytelności lub rzekomych roszczeń odszkodowawczych z 
bieżącego wynagrodzenia należnego Dostawcy, bez wcześniejszego 
przeprowadzenia obustronnego postępowania reklamacyjnego i pisemnego uznania 
roszczenia przez Dostawcę. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR TOWARU 



1.​ O ile nie uzgodniono inaczej, dostawy realizowane są na warunkach EXW (Incoterms 
2020) z magazynu Dostawcy lub według indywidualnie ustalonych reguł (np. 
CPT/DDP). 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport. W 
przypadku zamówień niespełniających minimum logistycznego dla transportu 
paletowego, Dostawca realizuje wysyłki w ustandaryzowanych kartonach zbiorczych 
za pośrednictwem renomowanych firm kurierskich. Ramy współpracy obejmują 
regularne analizy sprzedaży oraz akcje promocyjne. 

3.​ Przyjęcie towaru przez Nabywcę lub przewoźnika i podpisanie dokumentu dostawy 
(WZ/CMR) stanowi potwierdzenie zgodności ilościowej oraz braku widocznych wad 
zewnętrznych opakowań zbiorczych. 

4.​ Nabywca zobowiązany jest do zbadania przesyłki pod kątem wad ukrytych w 
terminie 7 dni roboczych od dnia dostawy i zgłoszenia ewentualnych reklamacji w 
formie pisemnej pod rygorem utraty roszczeń. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Dostawca ponosi odpowiedzialność za rzeczywiste i udowodnione wady fabryczne 

dostarczonych produktów. 
2.​ Odpowiedzialność Dostawcy z tytułu rękojmi, odszkodowań oraz kar umownych jest 

ograniczona do wartości netto danego zamówienia, w którym wystąpiła szkoda. 
Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści Nabywcy (lucrum 
cessans). 

3.​ Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie lub nienależyte wykonanie 
zobowiązań, jeżeli było ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą 
uznaje się zdarzenia zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było 
przewidzieć ani im zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, 
katastrofy naturalne, strajki, globalne braki surowców na rynkach). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy realizacji ulegają automatycznemu 
przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 
natychmiastowego anulowania kontraktu z tytułu Siły Wyższej, o ile opóźnienie nie 
przekracza 60 kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Dostawca umożliwia autoryzowanym przedstawicielom Nabywcy przeprowadzenie 

audytu jakościowego w zakładzie produkcyjnym wyłącznie po uprzednim, pisemnym 
uzgodnieniu terminu (z minimum 14-dniowym wyprzedzeniem), agendy audytu oraz 
podpisaniu umowy o poufności (NDA). 

2.​ Niedopuszczalne są jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole, kontrole finansowe, 
audyty księgowe lub weryfikacje administracyjne przez podmioty trzecie bez 
wyraźnej, uprzedniej zgody Zarządu Dostawcy. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz 

wszelkich umów pomiędzy Dostawcą a Nabywcą jest wyłącznie prawo 
Rzeczypospolitej Polskiej. 

2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 
rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 



3.​ Wspaniałym przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie 
poddany pod rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo 
dla siedziby Dostawcy. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 

MODEL 3: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – PARTNER 
EVENTOWY (EVENT PARTNER) 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki współpracy, realizacji dostaw oraz 
zasady weryfikacji zgodności jakościowej towarów produkowanych i dostarczanych 
przez firmę Power Gift (zwaną dalej Dostawcą) na rzecz organizatorów wydarzeń i 
konferencji (zwanych dalej Nabywcą). Model ten obejmuje dostarczanie unikalnych, 
spersonalizowanych gadżetów na wydarzenia, konferencje i targi, wraz ze 
wsparciem przy planowaniu oraz możliwością ekspozycji marki. 

2.​ Niniejsze warunki stanowi integralną część każdej oferty oraz umowy sprzedaży lub 
dostawy realizowanej przez Dostawcę, chyba że strony w drodze indywidualnych, 
obustronnych negocjacji w formie pisemnej postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie ogólne warunki zakupów (GPC) lub szablony umów stosowane przez 
Nabywcę, które są sprzeczne z ninyczym regulaminem lub rażąco naruszają 
równowagę kontraktową stron, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą Dostawcy bez 
jego wyraźnej, pisemnej zgody. 

2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Dostawca oświadcza i gwarantuje, że wszystkie dostarczane przez niego produkty 

oraz opakowania są projektowane i wytwarzane w pełnej zgodności z powszechnie 
obowiązującymi przepisami prawa Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności Dostawca zapewnia realizację wymogów w zakresie: 
○​ Bezpieczeństwa chemicznego: Rozporządzenia (WE) nr 1907/2006 

(REACH) w odniesieniu do substancji SVHC oraz ograniczeń w Załączniku 
XVII. 

○​ Praw autorskich grafik i logo (Ustawa o prawie autorskim): Nabywca 
dostarcza logotypy i grafiki eventowe, oświadczając, że posiada do nich pełne 
prawa. Ostateczna akceptacja cyfrowego projektu (proofa) przez Nabywcę 
zwalnia Dostawcę z odpowiedzialności za błędy w treści, napisy lub 
odchylenia kolorystyczne (tolerancja maszynowa Pantone +/- 1 ton). 

○​ Kontaktu z żywnością: Rozporządzenia (WE) nr 1935/2004 oraz dyrektyw 
regulujących wyroby ceramiczne, tworzywa i inne materiały na eventy (np. 
kubki, naczynia jednorazowe). 

○​ Standardów technicznych i BHP: Wszystkich właściwych norm 
zharmonizowanych Unii Europejskiej mających zastosowanie do danej 
kategorii produktu. 



3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Dostawca na wyraźne żądanie Nabywcy dostarcza standardowy pakiet dokumentacji 
techniczno-prawnej wymaganej do wprowadzenia produktu do obrotu na terenie UE, 
obejmujący: 

○​ Oficjalną Deklarację Zgodności (DOC - Declaration of Conformity). 
○​ Instrukcje użytkowania i konserwacji produktu (sięga, jeśli dotyczy). 

2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Dostawca nie 
udostępnia pełnych wewnętrznych plików konstrukcyjnych, receptur produkcyjnych 
ani szczegółowych danych handlowych swoich podwykonawców, o ile obowiązek taki 
nie wynika bezpośrednio z bezwzględnie obowiązujących przepisów prawa 
administracyjnego lub celnego. 

3.​ Dostawca dostarcza Nabywcy niezbędne, podstawowe dane rejestrowe firmy oraz 
numery kont bankowych w celu poprawnego przeprowadzenia procesu weryfikacji 
dostawcy (onboarding) w systemach klasy ERP Nabywcy. 

4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Ceny handlowe ustalane są indywidualnie w oparciu o oficjalny cennik Dostawcy lub 

dedykowaną ofertę i są podawane w walucie PLN lub EUR. 
2.​ Z uwagi na celowy i terminowy charakter zamówień eventowych, Dostawca 

zastrzega sobie prawo do żądania przedpłaty (zaliczki) do 100% wartości przed 
rozpoczęciem procesu znakowania. Standardowy termin płatności dla odroczonych 
faktur wynosi 30 dni. W przypadku rezygnacji z eventu przez Nabywcę, zobowiązany 
jest on do pokrycia 100% poniesionych przez Dostawcę kosztów przygotowania 
produkcji. 

3.​ Dostawca nie wyraża zgody na jednostronne wydłużanie terminów płatności do 60 
dni lub więcej bez ekwiwalentu finansowego. 

4.​ Nabywca nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń (kompensat) 
jakichkolwiek wierzytelności lub rzekomych roszczeń odszkodowawczych z 
bieżącego wynagrodzenia należnego Dostawcy, bez wcześniejszego 
przeprowadzenia obustronnego postępowania reklamacyjnego i pisemnego uznania 
roszczenia przez Dostawcę. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR TOWARU 
1.​ O ile nie uzgodniono inaczej, dostawy realizowane są na warunkach EXW (Incoterms 

2020) z magazynu Dostawcy lub według indywidualnie ustalonych reguł (np. 
CPT/DDP bezpośrednio na miejsce wydarzenia). 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport. W 
przypadku zamówień niespełniających minimum logistycznego dla transportu 
paletowego, Dostawca realizuje wysyłki w ustandaryzowanych kartonach zbiorczych 
za pośrednictwem renomowanych firm kurierskich. Propozycja działań obejmuje 
wspólne opracowanie gadżetów i organizację stanowiska na eventach. 

3.​ Przyjęcie towaru przez Nabywcę lub przewoźnika i podpisanie dokumentu dostawy 
(WZ/CMR) stanowi potwierdzenie zgodności ilościowej oraz braku widocznych wad 
zewnętrznych opakowań zbiorczych. Z uwagi na nienaruszalny termin eventu (art. 



492 Kodeksu Cywilnego), weryfikacja towaru musi nastąpić natychmiast przy 
odbiorze. 

4.​ Reklamacje jakościowe i ilościowe zgłoszone po zakończeniu wydarzenia nie będą 
rozpatrywane. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Dostawca ponosi odpowiedzialność za rzeczywiste i udowodnione wady fabryczne 

dostarczonych produktów. 
2.​ Odpowiedzialność Dostawcy z tytułu rękojmi, odszkodowań oraz kar umownych jest 

ograniczona do wartości netto danego zamówienia, w którym wystąpiła szkoda. 
Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści Nabywcy (lucrum 
cessans). 

3.​ Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie lub nienależyte wykonanie 
zobowiązań, jeżeli było ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą 
uznaje się zdarzenia zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było 
przewidzieć ani im zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, 
katastrofy naturalne, strajki, globalne braki surowców na rynkach). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy realizacji ulegają automatycznemu 
przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 
natychmiastowego anulowania kontraktu z tytułu Siły Wyższej, o ile opóźnienie nie 
przekracza 60 kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Dostawca umożliwia autoryzowanym przedstawicielom Nabywcy przeprowadzenie 

audytu jakościowego w zakładzie produkcyjnym wyłącznie po uprzednim, pisemnym 
uzgodnieniu terminu (z minimum 14-dniowym wyprzedzeniem), agendy audytu oraz 
podpisaniu umowy o poufności (NDA). 

2.​ Niedopuszczalne są jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole, kontrole finansowe, 
audyty księgowe lub weryfikacje administracyjne przez podmioty trzecie bez 
wyraźnej, uprzedniej zgody Zarządu Dostawcy. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz 

wszelkich umów pomiędzy Dostawcą a Nabywcą jest wyłącznie prawo 
Rzeczypospolitej Polskiej. 

2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 
rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 

3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 
rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
Dostawcy. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 

MODEL 4: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – KLIENT B2B 
(CORPORATE B2B CLIENT) 



1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 
1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki współpracy, realizacji dostaw oraz 

zasady weryfikacji zgodności jakościowej towarów produkowanych i dostarczanych 
przez firmę Power Gift (zwaną dalej Dostawcą) na rzecz firm i przedsiębiorstw 
zamawiających towary korporacyjne (zwanych dalej Nabywcą). Model ten obejmuje 
dostarczanie profesjonalnych gadżetów personalizowanych na potrzeby wewnętrzne 
(Employer Branding) lub marketingowe firm B2B. 

2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część każdej oferty oraz umowy sprzedaży lub 
dostawy realizowanej przez Dostawcę, chyba że strony w drodze indywidualnych, 
obustronnych negocjacji w formie pisemnej postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie ogólne warunki zakupów (GPC) lub szablony umów stosowane przez 
Nabywcę, które są sprzeczne z niniejszym regulaminem lub rażąco naruszają 
równowagę kontraktową stron, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą Dostawcy bez 
jego wyraźnej, pisemnej zgody. 

4.​ Dostawca zastrzega sobie prawo do umieszczenia zdjęć gotowych produktów z logo 
Nabywcy w swoim portfolio, katalogach oraz na stronie WWW wyłącznie w celach 
prezentacji możliwości znakowania, na co Nabywca wyraża zgodę. 

2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Dostawca oświadcza i gwarantuje, że wszystkie dostarczane przez niego produkty 

oraz opakowania są projektowane i wytwarzane w pełnej zgodności z powszechnie 
obowiązującymi przepisami prawa Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności Dostawca zapewnia realizację wymogów w zakresie: 
○​ Bezpieczeństwa chemicznego: Rozporządzenia (WE) nr 1907/2006 

(REACH) w odniesieniu do substancji SVHC oraz restrykcji w Załączniku 
XVII. 

○​ Tolerancji produkcyjnych seryjnych: W produkcji seryjnej gadżetów 
reklamowych dopuszcza się tolerancję ilościową dostawy na poziomie +/- 3% 
(wynikającą z procesów maszynowych i selekcji jakościowej), a Nabywca 
płaci za faktycznie dostarczoną ilość. 

○​ Kontaktu z żywnością: Rozporządzenia (WE) nr 1935/2004 w przypadku 
naczyń biurowych, kubków reklamowych, termosów i artykułów kuchennych 
dla firm. 

○​ Standardów technicznych i BHP: Wszystkich właściwych norm 
zharmonizowanych Unii Europejskiej mających zastosowanie do danej 
kategorii produktu. 

3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Dostawca na wyraźne żądanie Nabywcy dostarcza standardowy pakiet dokumentacji 
techniczno-prawnej wymaganej do wprowadzenia produktu do obrotu na terenie UE, 
obejmujący: 

○​ Oficjalną Deklarację Zgodności (DOC - Declaration of Conformity). 
○​ Instrukcje użytkowania i konserwacji produktu (jeśli dotyczy). 

2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Dostawca nie 
udostępnia pełnych wewnętrznych plików konstrukcyjnych, receptur produkcyjnych 



ani szczegółowych danych handlowych swoich podwykonawców, o ile obowiązek taki 
nie wynika bezpośrednio z bezwzględnie obowiązujących przepisów prawa 
administracyjnego lub celnego. 

3.​ Dostawca dostarcza Nabywcy niezbędne, podstawowe dane rejestrowe firmy oraz 
numery kont bankowych w celu poprawnego przeprowadzenia procesu weryfikacji 
dostawcy (onboarding) w systemach klasy ERP Nabywcy. 

4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Ceny handlowe ustalane osadzają się indywidualnie w oparciu o oficjalny cennik 

Dostawcy lub dedykowaną ofertę i są podawane w walucie PLN lub EUR. 
2.​ Standardowy termin płatności B2B dla zweryfikowanych podmiotów wynosi 30 dni od 

daty wystawienia faktury VAT, chyba że strony postanowią inaczej. Podmioty 
składające pierwsze zamówienie podlegają procedurze przedpłaty. Dostawca udziela 
12-miesięcznej gwarancji na wady ukryte produktów, z wyłączeniem naturalnego 
zużycia. 

3.​ Dostawca nie wyraża zgody na jednostronne wydłużanie terminów płatności do 60 
dni lub więcej bez ekwiwalentu finansowego. 

4.​ Nabywca nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń (kompensat) 
jakichkolwiek wierzytelności lub rzekomych roszczeń odszkodowawczych z 
bieżącego wynagrodzenia należnego Dostawcy, bez wcześniejszego 
przeprowadzenia obustronnego postępowania reklamacyjnego i pisemnego uznania 
roszczenia przez Dostawcę. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR TOWARU 
1.​ O ile nie uzgodniono inaczej, dostawy realizowane są na warunkach EXW (Incoterms 

2020) z magazynu Dostawcy lub według indywidualnie ustalonych reguł (np. CPT z 
opcją wysyłki rozdzielonej – dropshipping B2B do oddziałów). 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport. W 
przypadku zamówień niespełniających minimum logistycznego dla transportu 
paletowego, Dostawca realizuje wysyłki w ustandaryzowanych kartonach zbiorczych 
za pośrednictwem renomowanych firm kurierskich. Działania obejmują prezentacje 
personalizacji oraz dedykowane oferty na kampanie firmowe. 

3.​ Przyjęcie towaru przez Nabywcę lub przewoźnika i podpisanie dokumentu dostawy 
(WZ/CMR) stanowi potwierdzenie zgodności ilościowej oraz braku widocznych wad 
zewnętrznych opakowań zbiorczych. 

4.​ Nabywca zobowiązany jest do zbadania przesyłki pod kątem wad ukrytych w 
terminie 7 dni roboczych od dnia dostawy i zgłoszenia ewentualnych reklamacji w 
formie pisemnej pod rygorem utraty roszczeń. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Dostawca ponosi odpowiedzialność za rzeczywiste i udowodnione wady fabryczne 

dostarczonych produktów. 
2.​ Odpowiedzialność Dostawcy z tytułu rękojmi, odszkodowań oraz kar umownych jest 

ograniczona do wartości netto danego zamówienia, w którym wystąpiła szkoda. 
Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści Nabywcy (lucrum 
cessans). 



3.​ Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie lub nienależyte wykonanie 
zobowiązań, jeżeli było ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą 
uznaje się zdarzenia zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było 
przewidzieć ani im zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, 
katastrofy naturalne, strajki, globalne braki surowców na rynkach). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy realizacji ulegają automatycznemu 
przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 
natychmiastowego anulowania kontraktu z tytułu Siły Wyższej, o ile opóźnienie nie 
przekracza 60 kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Dostawca umożliwia autoryzowanym przedstawicielom Nabywcy przeprowadzenie 

audytu jakościowego w zakładzie produkcyjnym wyłącznie po uprzednim, pisemnym 
uzgodnieniu terminu (z minimum 14-dniowym wyprzedzeniem), agendy audytu oraz 
podpisaniu umowy o poufności (NDA). 

2.​ Niedopuszczalne zijn jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole, kontrole finansowe, 
audyty księgowe lub weryfikacje administracyjne przez podmioty trzecie bez 
wyraźnej, uprzedniej zgody Zarządu Dostawcy. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz 

wszelkich umów pomiędzy Dostawcą a Nabywcą jest wyłącznie prawo 
Rzeczypospolitej Polskiej. 

2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 
rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 

3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 
rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
Dostawcy. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 

MODEL 5: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – EKSKLUZYWNY 
LICENCJOBIORCA (LICENSING 
PARTNER) 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki współpracy, realizacji dostaw oraz 
zasady weryfikacji zgodności jakościowej towarów produkowanych w oparciu o marki 
i własność intelektualną firmy Power Gift (zwanej dalej Dostawcą/Licencjodawcą) na 
rzecz licencjobiorców (zwanych dalej Nabywcą/Licencjobiorcą). Model ten obejmuje 
tworzenie i dystrybucję serii produktów na bazie autorskich marek Dostawcy (np. 
Animals Team), z dedykowaną promocją i wsparciem logistycznym. 



2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część każdej oferty oraz umowy sprzedaży, 
licencji lub dostawy realizowanej przez Dostawcę, chyba że strony w drodze 
indywidualnych, obustronnych negocjacji w formie pisemnej postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie ogólne warunki zakupów (GPC) lub szablony umów stosowane przez 
Nabywcę, które są sprzeczne z niniejszym regulaminem lub rażąco naruszają 
równowagę kontraktową stron, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą Dostawcy bez 
jego wyraźnej, pisemnej zgody. Nabywca nie ma prawa modyfikować postaci, 
logotypów ani księgi znaku (Brandbooka) bez pisemnej zgody Dostawcy. Licencja ma 
charakter osobisty – zakaz podlicencjonowania i cedowania praw bez autoryzacji 
Dostawcy. 

2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Dostawca oświadcza i gwarantuje, że wszystkie projektowane wzory i marki są 

dostarczane w pełnej zgodności z powszechnie obowiązującymi przepisami prawa 
Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności Nabywca realizujący produkcję na licencji zapewnia realizację 
wymogów w zakresie: 

○​ Norm zabawkowych i dziecięcych (EN 71): Produkcja artykułów dla dzieci 
musi bezwzględnie spełniać wymogi norm serii EN 71-1, EN 71-2, EN 71-3. 
Koszty certyfikacji i testów laboratoryjnych obciążają w całości Nabywcę. 

○​ Bezpieczeństwa chemicznego: Rozporządzenia (WE) nr 1907/2006 
(REACH) w odniesieniu do substancji SVHC oraz restrykcji w Załączniku 
XVII. 

○​ Kontaktu z żywnością: Rozporządzenia (WE) nr 1935/2004 w przypadku 
nanoszenia grafik licencyjnych na naczynia, butelki i pojemniki. Wszystkie 
wzory przed wprowadzeniem do obrotu muszą uzyskać akceptację 
jakościową działu R&D Dostawcy. 

○​ Standardów technicznych i BHP: Wszystkich właściwych norm 
zharmonizowanych Unii Europejskiej mających zastosowanie do danej 
kategorii produktu. 

3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Dostawca na wyraźne żądanie Nabywcy dostarcza standardowy pakiet dokumentacji 
techniczno-prawnej potwierdzającej prawa do dysponowania znakiem na terenie UE, 
obejmujący: 

○​ Oficjalną Deklarację Zgodności lub wyciąg z rejestru znaków towarowych. 
○​ Instrukcje i wytyczne graficzne (Brand Guidelines). 

2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Dostawca nie 
udostępnia pełnych wewnętrznych plików konstrukcyjnych, receptur produkcyjnych 
ani szczegółowych danych handlowych swoich podwykonawców, o ile obowiązek taki 
nie wynika bezpośrednio z bezwzględnie obowiązujących przepisów prawa 
administracyjnego lub celnego. 

3.​ Dostawca dostarcza Nabywcy niezbędne, podstawowe dane rejestrowe firmy oraz 
numery kont bankowych w celu poprawnego przeprowadzenia procesu weryfikacji 
dostawcy (onboarding) w systemach klasy ERP Nabywcy. 



4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Warunki rozliczeń opłat licencyjnych (Royalties) oraz raportowania sprzedaży 

reguluje odrębna umowa. Ceny ewentualnych półproduktów ustalane są w oparciu o 
cennik lub dedykowaną ofertę i podawane w walucie PLN lub EUR. 

2.​ Standardowy termin płatności faktur handlowych wynosi 30 dni od daty wystawienia 
prawidłowej faktury VAT, chyba że strony w umowie dwustronnej postanowią inaczej. 
Nabywca zobowiązany jest do kwartalnego raportowania wielkości sprzedaży 
produktów objętych licencją. 

3.​ Dostawca nie wyraża zgody na jednostronne wydłużanie terminów płatności do 60 
dni lub więcej bez ekwiwalentu finansowego. 

4.​ Nabywca nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń (kompensat) 
jakichkolwiek wierzytelności, prowizji lub rzekomych roszczeń odszkodowawczych z 
bieżącego wynagrodzenia należnego Dostawcy, bez wcześniejszego 
przeprowadzenia obustronnego postępowania reklamacyjnego i pisemnego uznania 
roszczenia przez Dostawcę. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR TOWARU 
1.​ O ile nie uzgodniono inaczej, dostawy towarów lub surowców realizowane są na 

warunkach EXW (Incoterms 2020) z magazynu Dostawcy lub według indywidualnie 
ustalonych reguł (np. CPT/DDP). 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport. W 
przypadku zamówień niespełniających minimum logistycznego dla transportu 
paletowego, Dostawca realizuje wysyłki w ustandaryzowanych kartonach zbiorczych 
za pośrednictwem renomowanych firm kurierskich. Propozycja działań obejmuje 
planowanie wspólnych kampanii reklamowych oraz dedykowanych serii towarów. 

3.​ Przyjęcie towaru przez Nabywcę lub przewoźnika i podpisanie dokumentu dostawy 
(WZ/CMR) stanowi potwierdzenie zgodności ilościowej oraz braku widocznych wad 
zewnętrznych opakowań zbiorczych. 

4.​ Nabywca zobowiązany jest do zbadania przesyłki pod kątem wad ukrytych w 
terminie 7 dni roboczych od dnia dostawy i zgłoszenia ewentualnych reklamacji w 
formie pisemnej pod rygorem utraty roszczeń. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Dostawca ponosi odpowiedzialność za rzeczywiste i udowodnione wady fabryczne 

dostarczonych surowców lub projektów. 
2.​ Odpowiedzialność Dostawcy z tytułu rękojmi, odszkodowań oraz kar umownych jest 

ograniczona do wartości netto danego zamówienia, w którym wystąpiła szkoda. 
Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści Nabywcy (lucrum 
cessans). 

3.​ Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie lub nienależyte wykonanie 
zobowiązań, jeżeli było ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą 
uznaje się zdarzenia zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było 
przewidzieć ani im zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, 
katastrofy naturalne, strajki, globalne braki surowców na rynkach). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy realizacji ulegają automatycznemu 
przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 



natychmiastowego anulowania kontraktu z tytułu Siły Wyższej, o ile opóźnienie nie 
przekracza 60 kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Dostawca zastrzega sobie prawo do kontroli i audytu księgowego oraz 

magazynowego Nabywcy w zakresie obrotu produktem licencyjnym. Dostawca 
umożliwia również przeprowadzenie audytu jakościowego u siebie, wyłącznie po 
uprzednim, pisemnym uzgodnieniu terminu (z minimum 14-dniowym 
wyprzedzeniem), agendy audytu oraz podpisaniu umowy o poufności (NDA). 

2.​ Niedopuszczalne są jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole, kontrole finansowe, 
audyty księgowe lub weryfikacje administracyjne ze strony Nabywcy bez wyraźnej, 
uprzedniej zgody Zarządu Dostawcy. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz 

wszelkich umów pomiędzy Dostawcą a Nabywcą jest wyłącznie prawo 
Rzeczypospolitej Polskiej. 

2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 
rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 

3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 
rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
Dostawcy. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 

MODEL 6: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – AGENT 
SPRZEDAŻY (SALES AGENT) 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki współpracy oraz zasady 
reprezentowania oferty handlowej firmy Power Gift (zwanej dalej Dostawcą) przez 
niezależnych Agentów komercyjnych (zwanych dalej Agentem). Model ten obejmuje 
reprezentowanie oferty na rynkach lokalnych, aktywne pozyskiwanie klientów B2B 
oraz organizację prezentacji produktowych w zamian za prowizję od sprzedaży. 

2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część umowy agencyjnej realizowanej przez 
Dostawcę, chyba że strony w drodze indywidualnych, obustronnych negocjacji w 
formie pisemnej postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie szablony umów stosowane przez Agenta, które są sprzeczne z niniejszym 
regulaminem, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą Dostawcy bez jego wyraźnej, 
pisemnej zgody. Agent działa wyłącznie jako pośrednik i nie jest upoważniony do 
zawierania umów w imieniu Dostawcy ani renegocjowania warunków finansowych 
bez pisemnego pełnomocnictwa Zarządu. Wszystkie powierzone próbniki i materiały 
POS pozostają własnością Dostawcy. 

2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 



1.​ Dostawca oświadcza i gwarantuje, że udostępniane próbki produktów są wytwarzane 
w pełnej zgodności z powszechnie obowiązującymi przepisami prawa 
Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności Agent w ramach swoich działań zapewnia realizację wymogów w 
zakresie: 

○​ Ochrony danych osobowych (RODO): Rozporządzenia (UE) 2016/679. 
Wszystkie leady, dane kontaktowe i bazy klientów pozyskane przez Agenta 
stanowią własność Dostawcy. Agent zobowiązany jest do podpisania 
restrykcyjnej umowy powierzenia przetwarzania danych osobowych. 

○​ Zasady uczciwości rynkowej: Agent reprezentuje markę zgodnie z 
zasadami etyki biznesowej i prawem konkurencji, zobowiązując się do 
nieprowadzenia działalności konkurencyjnej w okresie trwania umowy. 

○​ Bezpieczeństwa chemicznego próbek: Zgodności z Rozporządzeniem 
(WE) nr 1907/2006 (REACH) w odniesieniu do substancji SVHC. 

○​ Standardów technicznych: Wszystkich właściwych norm 
zharmonizowanych Unii Europejskiej mających zastosowanie do 
prezentowanej oferty. 

3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Dostawca dostarcza Agentowi niezbędne materiały techniczno-marketingowe, w tym 
cyfrowe certyfikaty i katalogi, obejmujące: 

○​ Wzory Deklaracji Zgodności dla klientów końcowych. 
○​ Instrukcje użytkowania i materiały szkoleniowe. 

2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Dostawca nie 
udostępnia pełnych wewnętrznych plików konstrukcyjnych, receptur produkcyjnych 
ani szczegółowych danych handlowych swoich podwykonawców, o ile obowiązek taki 
nie wynika bezpośrednio z bezwzględnie obowiązujących przepisów prawa. 

3.​ Dostawca rejestruje Agenta w swoich wewnętrznych systemach rozliczeniowych i 
ERP na podstawie podstawowych danych rejestrowych firmy Agenta. 

4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Warunki prowizyjne określane są indywidualnie. Prowizja staje się należna wyłącznie 

od transakcji skutecznie sfinalizowanych i w pełni opłaconych przez klienta 
końcowego. Ceny produktów w ofertach podawane są w walucie PLN lub EUR. 

2.​ Wynagrodzenie prowizyjne wypłacane jest po zakończeniu miesiąca 
rozliczeniowego, na podstawie faktury wystawionej przez Agenta z terminem 
płatności 30 dni. Agent obowiązany jest do zachowania pełnej poufności stawek 
handlowych. 

3.​ Dostawca nie wyraża zgody na jednostronne żądanie przyspieszenia płatności 
prowizji poniżej ustalonych terminów. 

4.​ Agent nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń (kompensat) 
jakichkolwiek roszczeń lub należności z wpłat dokonywanych przez pozyskanych 
przez niego klientów na rzecz Dostawcy. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR MATERIAŁÓW 



1.​ Dostawy próbek i materiałów promocyjnych dla Agenta realizowane są na warunkach 
EXW (Incoterms 2020) z magazynu Dostawcy lub dostarczane bezpośrednio 
kurierem. 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport. Agent 
otrzymuje gotowe narzędzia sprzedażowe, próbki oraz wsparcie marketingowe w 
ramach wdrożenia. Działania operacyjne obejmują szkolenia oraz ustalanie celów 
prowizyjnych. 

3.​ Przyjęcie materiałów demonstracyjnych przez Agenta stanowi potwierdzenie ich 
odbioru w stanie kompletnym i wolnym od wad zewnętrznych. 

4.​ Agent zobowiązany jest do dbania o powierzony asortyment i zgłaszania 
ewentualnych uszkodzeń materiałów POS w formie pisemnej w terminie 7 dni 
roboczych. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Dostawca ponosi odpowiedzialność za wady fabryczne dostarczonych do klientów 

produktów sfinalizowanych przez pośrednictwo Agenta. 
2.​ Odpowiedzialność Dostawcy z tytułu umowy agencyjnej jest ograniczona do 

wysokości należnej prowizji za dane zamówienie, którego uchybienie dotyczy. 
Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści Agenta lub klientów 
(lucrum cessans). 

3.​ Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie lub nienależyte wykonanie 
zobowiązań, jeżeli było ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą 
uznaje się zdarzenia zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było 
przewidzieć ani im zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, 
katastrofy naturalne, strajki, globalne braki surowców na rynkach). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy rozliczeń i realizacji ulegają 
automatycznemu przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma 
prawa do natychmiastowego anulowania kontraktu agencyjnego z tytułu Siły 
Wyższej, o ile opóźnienie nie przekracza 60 kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Dostawca zastrzega sobie prawo do weryfikacji raportów aktywności Agenta. 

Ewentualne spotkania i audyty operacyjne odbywają się po uprzednim, pisemnym 
uzgodnieniu terminu (z minimum 14-dniowym wyprzedzeniem) oraz agendy 
spotkania. 

2.​ Niedopuszczalne są jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole działań handlowych lub 
weryfikacje struktur operacyjnych Dostawcy przez podmioty powiązane z Agentem 
bez wyraźnej, uprzedniej zgody Zarządu Dostawcy. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz relacji 

agencyjnych jest wyłącznie prawo Rzeczypospolitej Polskiej. 
2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 

rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 
3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 

rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
Dostawcy. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 



MODEL 7: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – WSPÓŁTWÓRCA 
PRODUKTÓW (CO-CREATION 
PARTNER) 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki współpracy, realizacji dostaw oraz 
zasady weryfikacji zgodności jakościowej nowo projektowanych towarów 
wytwarzanych przez firmę Power Gift (zwaną dalej Dostawcą) wspólnie z Partnerami 
Projektowymi (zwanych dalej Nabywcą/Współtwórcą). Model ten obejmuje 
współpracę przy projektowaniu nowych linii produktów dopasowanych do potrzeb 
rynku, współdzielenie kosztów wdrożenia oraz długoterminowy udział w zyskach. 

2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część każdej umowy badawczo-rozwojowej 
(R&D) oraz umów wdrożeniowych realizowanych przez Dostawcę, chyba że strony w 
drodze indywidualnych kontraktów postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie warunki umów stosowane przez Nabywcę, które są sprzeczne z niniejszym 
regulaminem, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą Dostawcy bez jego wyraźnej, 
pisemnej zgody. Autorskie prawa majątkowe do powstałych wzorów przemysłowych 
reguluje odrębny aneks. Formy wtryskowe, matryce i oprzyrządowanie przemysłowe 
fizycznie pozostają w zakładzie Dostawcy, a ich transfer wymaga pełnego rozliczenia 
kosztów amortyzacji. Obie strony obowiązuje restrykcyjna umowa poufności (NDA) z 
karą umowną za ujawnienie rysunków technicznych lub plików CAD/CAM. 

2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Dostawca oświadcza i gwarantuje, że wspólnie opracowane produkty oraz ich 

opakowania są projektowane i wytwarzane w pełnej zgodności z powszechnie 
obowiązującymi przepisami prawa Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności strony w ramach procesu R&D zapewniają realizację wymogów w 
zakresie: 

○​ Ekoprojektu dla zrównoważonych produktów (ESPR): Rozporządzenia 
(UE) 2024/1781. Wspólnie projektowane produkty muszą spełniać unijne 
wymogi trwałości, przydatności do recyklingu oraz minimalizacji śladu 
węglowego. Zakazuje się stosowania tworzyw nierecyklowalnych. 

○​ Bezpieczeństwa chemicznego materiałów: Rozporządzenia (WE) nr 
1907/2006 (REACH) w odniesieniu do substancji SVHC oraz ograniczeń w 
Załączniku XVII. 

○​ Kontaktu z żywnością: Rozporządzenia (WE) nr 1935/2004, w przypadku, 
gdy nowo projektowany artykuł jest dedykowany do gastronomii lub użytku 
kuchennego. 

○​ Standardów technicznych i BHP: Wszystkich właściwych norm 
zharmonizowanych Unii Europejskiej mających zastosowanie do danej 
kategorii produktu. 



3. DOKUMENTACJA JAKOCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH ERP 
1.​ Dostawca na wyraźne żądanie Współtwórcy dostarcza standardowy pakiet 

dokumentacji techniczno-prawnej wymaganej do wdrożenia produktu do obrotu na 
terenie UE, obejmujący: 

○​ Oficjalną Deklarację Zgodności (DOC - Declaration of Conformity). 
○​ Instrukcje użytkowania, raporty z testów laboratoryjnych oraz pliki 

certyfikacyjne. 
2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Dostawca nie 

udostępnia pełnych wewnętrznych plików konstrukcyjnych, receptur produkcyjnych 
ani szczegółowych danych handlowych swoich podwykonawców, o ile obowiązek taki 
nie wynika bezpośrednio z bezwzględnie obowiązujących przepisów prawa 
administracyjnego lub celnego. 

3.​ Dostawca dostarcza Nabywcy niezbędne, podstawowe dane rejestrowe firmy oraz 
numery kont bankowych w celu poprawnego przeprowadzenia procesu weryfikacji 
dostawcy (onboarding) w systemach klasy ERP Nabywcy. 

4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Koszty etapowe wdrożeń przemysłowych oraz podział zysków ustalane są 

indywidualnie w dedykowanej ofercie budżetowej i są podawane w walucie PLN lub 
EUR. 

2.​ Standardowy termin płatności dla faktur kosztowych (Milestones) wynosi 30 dni od 
daty wystawienia prawidłowej faktury VAT, chyba że strony w umowie dwustronnej 
postanowią inaczej. Udziały w zyskach (Royalties) rozliczane są okresowo na 
podstawie zaakceptowanych raportów księgowych. 

3.​ Dostawca nie wyraża zgody na jednostronne wydłużanie terminów płatności kosztów 
wdrożeniowych do 60 dni lub więcej. 

4.​ Nabywca nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń (kompensat) 
jakichkolwiek wierzytelności z bieżącego wynagrodzenia należnego Dostawcy, bez 
wcześniejszego przeprowadzenia obustronnego postępowania reklamacyjnego i 
pisemnego uznania roszczenia przez Dostawcę. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR PROTOTYPOW 
1.​ O ile nie uzgodniono inaczej, dostawy prototypów oraz partii próbnych realizowane 

są na warunkach EXW (Incoterms 2020) z magazynu Dostawcy lub według 
indywidualnie ustalonych reguł (np. CPT/DDP). 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport. W 
przypadku zamówień niespełniających minimum logistycznego dla transportu 
paletowego, Dostawca realizuje wysyłki prototypów w kartonach zbiorczych za 
pośrednictwem firm kurierskich. Propozycja działań obejmuje organizację warsztatów 
kreatywnych oraz wspólne budżetowanie. 

3.​ Przyjęcie partii próbnej przez Nabywcę lub przewoźnika i podpisanie dokumentu 
dostawy (WZ/CMR) stanowi potwierdzenie zgodności ilościowej oraz braku 
widocznych wad zewnętrznych. 

4.​ Nabywca zobowiązany jest do zbadania przesyłki pod kątem zgodności ze 
specyfikacją techniczną w terminie 7 dni roboczych od dnia dostawy i zgłoszenia 
ewentualnych reklamacji w formie pisemnej pod rygorem utraty roszczeń. 



6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Dostawca ponosi odpowiedzialność za rzeczywiste i udowodnione wady fabryczne 

powstałe w toku produkcji seryjnej. 
2.​ Odpowiedzialność Dostawcy z tytułu rękojmi, odszkodowań oraz kar umownych jest 

ograniczona do wartości netto danego zamówienia, w którym wystąpiła szkoda. 
Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści Nabywcy (lucrum 
cessans). 

3.​ Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie lub nienależyte wykonanie 
zobowiązań, jeżeli było ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą 
uznaje się zdarzenia zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było 
przewidzieć ani im zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, 
katastrofy naturalne, strajki, globalne braki surowców na rynkach). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy realizacji ulegają automatycznemu 
przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 
natychmiastowego anulowania kontraktu z tytułu Siły Wyższej, o ile opóźnienie nie 
przekracza 60 kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Dostawca umożliwia autoryzowanym przedstawicielom Nabywcy przeprowadzenie 

audytu jakościowego linii pilotażowej w zakładzie produkcyjnym wyłącznie po 
uprzednim, pisemnym uzgodnieniu terminu (z minimum 14-dniowym 
wyprzedzeniem), agendy audytu oraz podpisaniu umowy o poufności (NDA). 

2.​ Niedopuszczalne są jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole, kontrole finansowe, 
audyty księgowe lub weryfikacje administracyjne przez podmioty trzecie bez 
wyraźnej, uprzedniej zgody Zarządu Dostawcy. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz 

wszelkich umów pomiędzy Dostawcą a Nabywcą jest wyłącznie prawo 
Rzeczypospolitej Polskiej. 

2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 
rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 

3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 
rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
Dostawcy. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 

MODEL 8: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – EKSPORTER 
(INTERNATIONAL EXPORT PARTNER) 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki współpracy, realizacji dostaw oraz 
zasady weryfikacji zgodności jakościowej towarów produkowanych i dostarczanych 
przez firmę Power Gift (zwaną dalej Dostawcą) na rzecz partnerów zagranicznych 



wprowadzających towary na nowe rynki (zwanych dalej Nabywcą/Eksporterem). 
Model ten obejmuje wprowadzanie produktów Power Gift na nowe rynki 
międzynarodowe przy wsparciu logistycznym i strategicznym ze strony Dostawcy. 

2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część każdej oferty oraz umowy 
międzynarodowej sprzedaży lub dostawy realizowanej przez Dostawcę, chyba że 
strony w drodze indywidualnych negocjacji w formie pisemnej postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie ogólne warunki zakupów (GPC) stosowane przez Nabywcę, które są 
sprzeczne z niniejszym regulaminem, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą 
Dostawcy bez jego wyraźnej, pisemnej zgody. Strony jednoznacznie wyłączają 
stosowanie Konwencji Narodów Zjednoczonych o umowach międzynarodowej 
sprzedaży towarów (Konwencja Wiedeńska - CISG). Ryzyko wahań kursowych walut 
(Exchange Rate Fluctuations) leży w całości po stronie Nabywcy. 

2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Dostawca oświadcza i gwarantuje, że wszystkie dostarczane przez niego produkty 

oraz opakowania są projektowane i wytwarzane w pełnej zgodności z powszechnie 
obowiązującymi przepisami prawa Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności Dostawca zapewnia realizację wymogów w zakresie: 
○​ Europejskiego Rozporządzenia ws. Wylesiania (EUDR): Rozporządzenia 

(UE) 2023/1115. Jeśli produkty zawierają surowce drzewne (np. tektura, 
hang-tagi papierowe), Dostawca dostarcza niezbędne oświadczenia due 
diligence o legalności pozyskania surowca. Nabywca odpowiada za 
weryfikację kodów celnych w kraju docelowym. 

○​ Bezpieczeństwa chemicznego: Rozporządzenia (WE) nr 1907/2006 
(REACH) w odniesieniu do substancji SVHC oraz ograniczeń określonych w 
Załączniku XVII. 

○​ Kontaktu z żywnością: Rozporządzenia (WE) nr 1935/2004 oraz 
powiązanych dyrektyw unijnych regulujących normy dla wyrobów 
ceramicznych, tworzyw sztucznych i innych materiałów przeznaczonych do 
kontaktu z żywnością. 

○​ Standardów technicznych i BHP: Wszystkich właściwych norm 
zharmonizowanych Unii Europejskiej mających zastosowanie do danej 
kategorii produktu. 

3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Dostawca na wyraźne żądanie Nabywcy dostarcza pakiet dokumentacji 
techniczno-prawnej wymaganej do odprawy celnej i wprowadzenia produktu do 
obrotu, obejmujący: 

○​ Oficjalną Deklarację Zgodności (DOC - Declaration of Conformity) oraz 
dokumenty eksportowe. 

○​ Instrukcje użytkowania (wersje językowe uzgodnione indywidualnie). 
2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Dostawca nie 

udostępnia pełnych wewnętrznych plików konstrukcyjnych, receptur produkcyjnych 
ani szczegółowych danych handlowych swoich podwykonawców, o ile obowiązek taki 
nie wynika bezpośrednio z bezwzględnie obowiązujących przepisów prawa 
administracyjnego lub celnego. 



3.​ Dostawca dostarcza Nabywcy niezbędne, podstawowe dane rejestrowe firmy oraz 
numery kont bankowych w celu poprawnego przeprowadzenia procesu weryfikacji 
dostawcy (onboarding) w systemach klasy ERP Nabywcy. 

4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Ceny eksportowe ustalane są indywidualnie w oparciu o ofertę handlową i są 

podawane w walucie EUR lub USD. 
2.​ Standardowy termin płatności dla zweryfikowanych Eksporterów posiadających 

ubezpieczony limit kredytowy wynosi 30 dni od daty wystawienia faktury VAT, chyba 
że strony postanowią inaczej. W pozostałych przypadkach obowiązuje pełna 
przedpłata lub akredytywa (L/C). 

3.​ Dostawca nie wyraża zgody na jednostronne wydłużanie terminów płatności do 60 
dni lub więcej. 

4.​ Nabywca nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń (kompensat) 
jakichkolwiek wierzytelności z bieżącego wynagrodzenia należnego Dostawcy, bez 
wcześniejszego przeprowadzenia obustronnego postępowania reklamacyjnego i 
pisemnego uznania roszczenia przez Dostawcę. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR TOWARU 
1.​ O ile nie uzgodniono inaczej, dostawy międzynarodowe realizowane są na 

warunkach FCA lub EXW (Incoterms 2020) z magazynu Dostawcy. Obowiązek 
zgłoszenia wywozowego w procedurze celnej (AES/ECS) oraz opłat celnych leży po 
stronie Nabywcy. 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport 
międzynarodowy. Dostawca zapewnia efektywną logistykę międzynarodową oraz 
wsparcie w dostosowaniu oferty do lokalnych potrzeb w ramach propozycji działań. 

3.​ Przyjęcie towaru przez Nabywcę lub przewoźnika i podpisanie dokumentu dostawy 
(CMR/WZ) stanowi potwierdzenie zgodności ilościowej oraz braku widocznych wad 
zewnętrznych opakowań zbiorczych. 

4.​ Nabywca zobowiązany jest do zbadania przesyłki pod kątem wad ukrytych w 
terminie 7 dni roboczych od dnia dostawy i zgłoszenia ewentualnych reklamacji w 
formie pisemnej pod rygorem utraty roszczeń. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Dostawca ponosi odpowiedzialność za rzeczywiste i udowodnione wady fabryczne 

dostarczonych produktów. 
2.​ Odpowiedzialność Dostawcy z tytułu rękojmi, odszkodowań oraz kar umownych jest 

ograniczona do wartości netto danego zamówienia, w którym wystąpiła szkoda. 
Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści Nabywcy (lucrum 
cessans). 

3.​ Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie lub nienależyte wykonanie 
zobowiązań, jeżeli było ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą 
uznaje się zdarzenia zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było 
przewidzieć ani im zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, 
katastrofy naturalne, strajki, globalne braki surowców na rynkach). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy realizacji ulegają automatycznemu 
przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 



natychmiastowego anulowania kontraktu z tytułu Siły Wyższej, o ile opóźnienie nie 
przekracza 60 kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Dostawca umożliwia autoryzowanym przedstawicielom Nabywcy przeprowadzenie 

audytu jakościowego w zakładzie produkcyjnym wyłącznie po uprzednim, pisemnym 
uzgodnieniu terminu (z minimum 14-dniowym wyprzedzeniem), agendy audytu oraz 
podpisaniu umowy o poufności (NDA). 

2.​ Niedopuszczalne są jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole, kontrole finansowe, 
audyty księgowe lub weryfikacje administracyjne przez podmioty trzecie bez 
wyraźnej, uprzedniej zgody Zarządu Dostawcy. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz 

wszelkich umów pomiędzy Dostawcą a Nabywcą jest wyłącznie prawo 
Rzeczypospolitej Polskiej. 

2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 
rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 

3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 
rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
Dostawcy. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 

MODEL 9: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – PARTNER W 
PROGRAMIE LOJALNOŚCIOWYM 
(LOYALTY PARTNER) 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki współpracy, realizacji dostaw oraz 
zasady weryfikacji zgodności jakościowej towarów produkowanych i dostarczanych 
przez firmę Power Gift (zwaną dalej Dostawcą) na rzecz operatorów programów 
lojalnościowych (zwanych dalej Nabywcą). Model ten obejmuje dostarczanie i 
produkcję gadżetów i towarów premium jako nagród w programach lojalnościowych 
partnerów, wraz ze wsparciem projektowym i promocyjnym. 

2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część każdej oferty oraz umowy ramowej 
dostaw nagród realizowanej przez Dostawcę, chyba że strony w formie pisemnej 
postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie ogólne warunki zakupów (GPC) stosowane przez Nabywcę, które są 
sprzeczne z niniejszym regulaminem, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą 
Dostawcy bez jego wyraźnej, pisemnej zgody. Gwarancja dostępności stoków nagród 
wymaga precyzyjnego planowania prognoz (Forecast). Dostawca nie odpowiada za 
braki magazynowe, jeśli Nabywca przekroczył uzgodnione limity wywołań 
miesięcznych o więcej niż 15%. 



2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Dostawca oświadcza i gwarantuje, że wszystkie dostarczane przez niego nagrody są 

projektowane i wytwarzane w pełnej zgodności z powszechnie obowiązującymi 
przepisami prawa Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności Dostawca zapewnia realizację wymogów w zakresie: 
○​ Ochrony danych osobowych (RODO): Jeśli Dostawca realizuje wysyłkę 

bezpośrednio do laureata (dropshipping B2C), dane adresowe przekazywane 
są wyłącznie na podstawie Umowy Powierzenia Przetwarzania Danych 
Osobowych w bezpiecznym protokole szyfrowanym i są trwale usuwane z 
systemów Dostawcy po 30 dniach od doręczenia. 

○​ Bezpieczeństwa chemicznego: Rozporządzenia (WE) nr 1907/2006 
(REACH) w odniesieniu do substancji SVHC oraz ograniczeń w Załączniku 
XVII. 

○​ Kontaktu z żywnością: Rozporządzenia (WE) nr 1935/2004 dla nagród 
kuchennych, kubków termicznych i akcesoriów domowych. 

○​ Standardów technicznych i BHP: Wszystkich właściwych norm 
zharmonizowanych Unii Europejskiej mających zastosowanie do danej 
kategorii produktu. 

3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Dostawca na wyraźne żądanie Nabywcy dostarcza standardowy pakiet dokumentacji 
techniczno-prawnej nagród, obejmujący: 

○​ Oficjalną Deklarację Zgodności (DOC - Declaration of Conformity). 
○​ Instrukcje użytkowania i opisy nagród do katalogów. 

2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Dostawca nie 
udostępnia pełnych wewnętrznych plików konstrukcyjnych, receptur produkcyjnych 
ani szczegółowych danych handlowych swoich podwykonawców, o ile obowiązek taki 
nie wynika bezpośrednio z przepisów prawa. 

3.​ Dostawca dostarcza Nabywcy niezbędne, podstawowe dane rejestrowe firmy oraz 
numery kont bankowych w celu poprawnego przeprowadzenia procesu weryfikacji 
dostawcy (onboarding) w systemach klasy ERP Nabywcy. 

4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Ceny handlowe nagród ustalane są indywidualnie w oparciu o katalog nagród lub 

dedykowaną ofertę i są podawane w walucie PLN lub EUR. 
2.​ Rozliczenia realizowane są na podstawie rzeczywistego wywołania towarów z 

magazynu (SLA) lub zamówień pakietowych. Standardowy termin płatności wynosi 
30 dni od daty wystawienia faktury VAT, chyba że strony postanowią inaczej. 
Dostawca posiada polisę OC za produkt w razie wystąpienia szkód z winy wady 
fabrycznej. 

3.​ Dostawca nie wyraża zgody na jednostronne wydłużanie terminów płatności do 60 
dni lub więcej bez ekwiwalentu finansowego. 

4.​ Nabywca nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń (kompensat) 
jakichkolwiek roszczeń z bieżącego wynagrodzenia należnego Dostawcy, bez 



wcześniejszego przeprowadzenia obustronnego postępowania reklamacyjnego i 
pisemnego uznania roszczenia przez Dostawcę. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR NAGRÓD 
1.​ O ile nie uzgodniono inaczej, dostawy realizowane są na warunkach EXW (Incoterms 

2020) z magazynu Dostawcy lub wysyłane bezpośrednio kurierem (dropshipping do 
laureata). 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport. Dostawca 
zapewnia wsparcie w opracowaniu katalogu nagród oraz projektowaniu gadżetów 
dostosowanych do oczekiwań uczestników w ramach propozycji działań. 

3.​ Przyjęcie partii nagród lub potwierdzenie odbioru przesyłki przez laureata stanowi 
potwierdzenie zgodności ilościowej oraz braku widocznych wad zewnętrznych. 
Reklamacje z tytułu uszkodzeń w transporcie kurierskim B2C wymagają protokołu 
szkody spisanego przez konsumenta. 

4.​ Nabywca zobowiązany jest do zgłoszenia wad ukrytych w terminie 7 dni roboczych 
od dnia wykrycia wady w ramach procedury reklamacyjnej B2B. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Dostawca ponosi odpowiedzialność za rzeczywiste i udowodnione wady fabryczne 

dostarczonych produktów. 
2.​ Odpowiedzialność Dostawcy z tytułu rękojmi, odszkodowań oraz kar umownych jest 

ograniczona do wartości netto danego zamówienia wywołanego, w którym wystąpiła 
szkoda. Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści Nabywcy 
(lucrum cessans). 

3.​ Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie lub nienależyte wykonanie 
zobowiązań, jeżeli było ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą 
uznaje się zdarzenia zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było 
przewidzieć ani im zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, 
katastrofy naturalne, strajki, globalne braki surowców na rynkach). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy realizacji ulegają automatycznemu 
przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 
natychmiastowego anulowania kontraktu z tytułu Siły Wyższej, o ile opóźnienie nie 
przekracza 60 kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Dostawca umożliwia autoryzowanym przedstawicielom Nabywcy przeprowadzenie 

audytu jakościowego w zakładzie produkcyjnym wyłącznie po uprzednim, pisemnym 
uzgodnieniu terminu (z minimum 14-dniowym wyprzedzeniem), agendy audytu oraz 
podpisaniu umowy o poufności (NDA). 

2.​ Niedopuszczalne są jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole, kontrole finansowe, 
audyty księgowe lub weryfikacje administracyjne przez podmioty trzecie bez 
wyraźnej, uprzedniej zgody Zarządu Dostawcy. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 



1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz 
wszelkich umów pomiędzy Dostawcą a Nabywcą jest wyłącznie prawo 
Rzeczypospolitej Polskiej. 

2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 
rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 

3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 
rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
Dostawcy. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 

MODEL 10: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – KONSULTANT 
BIZNESOWY (BUSINESS CONSULTANT) 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki współpracy oraz zasady 
świadczenia usług doradztwa strategiczno-marketingowego przez firmę Power Gift 
(zwaną dalej Dostawcą/Konsultantem) na rzecz partnerów biznesowych (zwanych 
dalej Nabywcą). Model ten obejmuje współpracę przy tworzeniu strategii 
marketingowych z wykorzystaniem produktów Power Gift oraz doradztwo w zakresie 
wdrażania nowych rozwiązań promocyjnych. 

2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część każdej umowy o doradztwo i staranne 
działanie realizowanej przez Dostawcę, chyba że strony w formie pisemnej 
postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie ogólne warunki stosowane przez Nabywcę, które są sprzeczne z 
niniejszym regulaminem, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą Dostawcy bez jego 
wyraźnej, pisemnej zgody. Współpraca bezwzględnie wymaga podpisania 
obustronnej umowy o zachowaniu poufności (NDA) przed przystąpieniem do 
jakichkolwiek analiz rynkowych. Nabywcę obowiązuje zakaz przejmowania 
pracowników (Non-Poaching) i stałych doradców Dostawcy przez okres trwania 
umowy oraz 24 miesiące po jej zakończeniu pod rygorem kary umownej. 

2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Dostawca oświadcza i gwarantuje, że dostarczane raporty i analizy rynkowe są 

przygotowywane w pełnej zgodności z powszechnie obowiązującymi przepisami 
prawa Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności Doradca w ramach procesu konsultingowego zapewnia realizację 
wymogów w zakresie: 

○​ Charakteru zobowiązania (Umowa starannego działania): Zgodnie z art. 
734 Kodeksu Cywilnego (zlecenie), Dostawca zobowiązuje się do rzetelnego 
przygotowania analiz w oparciu o najlepszą wiedzę, ale nie gwarantuje 
osiągnięcia konkretnych wskaźników finansowych (ROI/zysku) handlowego 
Nabywcy. 

○​ Ochrony własności intelektualnej metodologii: Wszelkie autorskie 
narzędzia analityczne, szablony strategii reklamowych i metodologie badań 



stanowią wyłączną własność Dostawcy i nie mogą być odsprzedawane ani 
przekazywane podmiotom trzecim. 

○​ Bezpieczeństwa prawnego: Zgodności z aktualnymi dyrektywami unijnymi 
regulującymi rynek reklamy i marketingu w UE. 

3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Dostawca dostarcza Nabywcy dedykowane raporty i opracowania techniczne w 
formie cyfrowej, obejmujące: 

○​ Oficjalne raporty, analizy trendów oraz plany wdrożeń. 
○​ Rekomendacje dotyczące doboru asortymentu promocyjnego. 

2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Dostawca nie 
udostępnia swoich wewnętrznych plików konstrukcyjnych, baz surowcowych ani 
technologii produkcyjnych, o ile obowiązek taki nie wynika bezpośrednio z 
bezwzględnie obowiązujących przepisów prawa. 

3.​ Dostawca rejestruje Nabywcę w swoich systemach ERP na podstawie 
dostarczonych, podstawowych danych rejestrowych firmy w celu sprawnego 
rozliczania etapów doradztwa. 

4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Wynagrodzenie z tytułu usług doradczych (ryczałtowe, godzinowe lub projektowe) 

ustalane jest indywidualnie w dedykowanej ofercie i podawane w walucie PLN lub 
EUR. 

2.​ Standardowy termin płatności dla faktur za etapy doradztwa wynosi 30 dni od daty 
wystawienia faktury VAT, chyba że strony w umowie dwustronnej postanowią inaczej. 
Pełne prawa do korzystania z przygotowanej strategii marketingowej przechodzą na 
Nabywcę dopiero po uregulowaniu 100% należności finansowych. 

3.​ Dostawca nie wyraża zgody na jednostronne wydłużanie terminów płatności faktur 
doradczych. 

4.​ Nabywca nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń (kompensat) 
jakichkolwiek roszczeń lub kar umownych z bieżącego wynagrodzenia należnego 
Dostawcy, bez wcześniejszego pisemnego uznania roszczenia przez Dostawcę. 

5. LOGISTYKA, WARSZTATY I ODBIÓR DOKUMENTACJI 
1.​ O ile nie uzgodniono inaczej, doręczenie analiz oraz strategii realizowane jest drogą 

elektroniczną lub osobiście pod adresem wskazanym przez strony. 
2.​ Przekazanie dokumentacji następuje w sposób zapewniający jej poufność i ochronę. 

Propozycja działań obejmuje organizację warsztatów konsultacyjnych, przygotowanie 
dedykowanych analiz rynkowych oraz wsparcie przy wdrażaniu strategii 
marketingowych. 

3.​ Przyjęcie strategii lub raportu przez Nabywcę i podpisanie protokołu odbioru etapu 
stanowi potwierdzenie wykonania usługi zgodnie z zakresem zlecenia. 

4.​ Nabywca zobowiązany jest do zgłoszenia ewentualnych uwag i poprawek do raportu 
w formie pisemnej w terminie 7 dni roboczych od dnia jego otrzymania pod rygorem 
uznania etapu za w pełni zaakceptowany. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 



1.​ Dostawca ponosi odpowiedzialność za rzetelność danych i zgodność analiz ze 
stanem faktycznym na dzień ich opracowania. 

2.​ Odpowiedzialność Dostawcy z tytułu umowy doradczej jest ograniczona do wartości 
netto danego zamówienia (etapu zlecenia), którego uchybienie dotyczy. Dostawca 
nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści Nabywcy lub straty handlowe 
wynikające z decyzji biznesowych podjętych na podstawie raportu (lucrum cessans). 

3.​ Dostawca nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie zobowiązań, jeżeli było ono 
następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą uznaje się zdarzenia 
zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było przewidzieć ani im 
zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, katastrofy 
naturalne, strajki). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy realizacji ulegają automatycznemu 
przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 
natychmiastowego anulowania kontraktu z tytułu Siły Wyższej, o ile opóźnienie nie 
przekracza 60 kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Ewentualne spotkania weryfikacyjne i audyty postępów prac marketingowych 

odbywają się wyłącznie po uprzednim, pisemnym uzgodnieniu terminu (z minimum 
14-dniowym wyprzedzeniem), agendy spotkania oraz pod warunkiem 
bezwzględnego przestrzegania poufności (NDA). 

2.​ Niedopuszczalne są jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole finansowe, audyty 
księgowe lub weryfikacje struktur wewnętrznych Dostawcy przez Nabywcę bez 
wyraźnej, uprzedniej zgody Zarządu Dostawcy. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz umów 

doradczych jest wyłącznie prawo Rzeczypospolitej Polskiej. 
2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 

rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 
3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 

rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
Dostawcy. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 

MODEL 11: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – AMBASADOR 
MARKI (BRAND AMBASSADOR / 
INFLUENCER) 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa warunki współpracy oraz zasady promowania wizerunku 
firmy Power Gift (zwaną dalej Dostawcą/Organizatorem) przez influencerów, liderów 
opinii oraz przedstawicieli mediów (zwanych dalej Ambasadorem). Model ten polega 



na budowaniu wizerunku marki, promowaniu produktów Power Gift w kanałach 
społecznościowych i mediach oraz docieraniu do nowych odbiorców w zamian za 
wynagrodzenie oraz dostęp do ekskluzywnych produktów. 

2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część każdej umowy o współpracę promocyjną 
i ambasadorską, chyba że strony w drodze indywidualnych, pisemnych negocjacji 
postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie szablony umów stosowane przez Ambasadora, które są sprzeczne z 
niniejszym regulaminem, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą Organizatora bez 
jego wyraźnej zgody. Ambasador w ramach kontraktu udziela Organizatorowi 
wyłącznej, określonej czasowo i terytorialnie licencji na wykorzystanie swojego 
wizerunku w materiałach reklamowych. Obowiązuje restrykcyjna klauzula moralności 
(Morality Clause) – prawo do natychmiastowego rozwiązania umowy bez 
odszkodowania, jeśli Ambasador naruszy prawo lub dobre obyczaje. 

2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Organizator gwarantuje, że przekazywane produkty są w pełni bezpieczne i zgodne z 

powszechnie obowiązującymi przepisami prawa Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii 
Europejskiej. 

2.​ Ambasador w ramach realizacji publikacji i kampanii zapewnia pełną realizację 
wymogów w zakresie: 

○​ Oznaczania reklam i Dyrektywy Omnibus: Ambasador jest prawnie 
zobowiązany do jednoznacznego, czytelnego i widocznego oznaczania 
wszelkich materiałów i postów jako „Materiał Reklamowy”, „Płatna 
Współpraca” lub „Sponsorowane”, zgodnie z wytycznymi Prezesa UOKiK 
oraz przepisami unijnymi. 

○​ Przeniesienia praw autorskich (Ustawa o prawie autorskim): Ambasador 
przenosi na Organizatora autorskie prawa majątkowe do stworzonych 
materiałów (zdjęcia, wideo, rolki, wpisy) na polach eksploatacji określonych 
umową (Internet, prasa, POS) na czas trwania umowy oraz 12 miesięcy po jej 
zakończeniu. 

○​ Bezpieczeństwa chemicznego powierzonych artykułów: Zgodności z 
Rozporządzeniem (WE) nr 1907/2006 (REACH). 

○​ Standardów etycznych marketingu: Przestrzegania norm prawnych 
dotyczących reklamy i ochrony konsumentów. 

3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Organizator dostarcza Ambasadorowi specyfikacje produktów oraz wytyczne 
kampanii (Brief), obejmujące: 

○​ Opis kluczowych cech, certyfikatów i zalet użytkowych produktów. 
○​ Kluczowe hasła reklamowe i Brandbook marki. 

2.​ Z uwagi na ochronę know-how oraz tajemnicy przedsiębiorstwa, Organizator nie 
udostępnia pełnych wewnętrznych plików konstrukcyjnych, receptur ani 
szczegółowych danych handlowych swoich dostawców i podwykonawców. 

3.​ Organizator rejestruje Ambasadora w swoich wewnętrznych systemach 
finansowo-księgowych na podstawie dostarczonych danych rejestrowych firmy lub 
danych osobowych (rachunek/faktura). 



4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Wynagrodzenie (stałe, prowizyjne lub barterowe) ustalane jest indywidualnie w 

umowie i podawane w walucie PLN lub EUR. 
2.​ Płatność realizowana jest po wykonaniu określonego w harmonogramie pakietu 

publikacji i dostarczeniu raportu z zasięgów i statystyk zaangażowania (analityka 
paneli), na podstawie faktury/rachunku z terminem płatności 30 dni. 

3.​ Organizator nie wyraża zgody na jednostronne żądanie przyspieszenia płatności bez 
wcześniejszej weryfikacji KPI. 

4.​ Ambasador nie jest uprawniony do dokonywania potrąceń (kompensat) jakichkolwiek 
roszczeń z budżetów reklamowych powierzonych przez Organizatora na realizację 
kampanii płatnych. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR PRODUKTÓW 
1.​ Dostawy paczek kreatywnych i produktów premierowych dla Ambasadora 

realizowane są na warunkach EXW (Incoterms 2020) lub dostarczane bezpośrednio 
pod wskazany adres kurierem. 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport i estetyczną 
ekspozycję. Propozycja działań obejmuje dobór odpowiednich ambasadorów, 
organizację wspólnych kampanii reklamowych oraz regularne dostarczanie 
materiałów promocyjnych. 

3.​ Przyjęcie produktów przez Ambasadora stanowi potwierdzenie ich odbioru w stanie 
kompletnym i przydatnym do prezentacji medialnej. 

4.​ Ambasador zobowiązany jest do sprawdzenia przesyłki i zgłoszenia ewentualnych 
uszkodzeń produktów w terminie 7 dni roboczych od dnia dostawy w celu wymiany 
na produkt pełnowartościowy. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Organizator ponosi odpowiedzialność za wady fabryczne produktów przekazywanych 

w celach promocyjnych. 
2.​ Odpowiedzialność Organizatora z tytułu realizacji umowy ambasadorskiej jest 

ograniczona do łącznej wartości wynagrodzenia netto określonego w umowie. 
Organizator nie ponosi odpowiedzialności za utracone korzyści lub spadki zasięgów 
Ambasadora (lucrum cessans). 

3.​ Organizator nie ponosi odpowiedzialności za niewykonanie zobowiązań, jeżeli było 
ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą uznaje się zdarzenia 
zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było przewidzieć ani im 
zapobiec (w tym m.in. wojny, pandemie, akty władzy państwowej, katastrofy 
naturalne, awarie globalnych sieci teleinformatycznych i platform 
społecznościowych). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy publikacji ulegają automatycznemu 
przesunięciu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 
natychmiastowego anulowania kontraktu, o ile opóźnienie nie przekracza 60 
kolejnych dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 



1.​ Organizator zastrzega sobie prawo do weryfikacji autentyczności profili i statystyk 
Ambasadora. Ewentualne audyty kontentu i weryfikacje planów publikacji odbywają 
się po uprzednim uzgodnieniu agendy i terminów. 

2.​ Niedopuszczalne są jakiekolwiek niezapowiedziane kontrole struktur operacyjnych, 
finansowych lub zakładów produkcyjnych Organizatora przez Ambasadora lub jego 
managerów. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz 

kontraktów ambasadorskich jest wyłącznie prawo Rzeczypospolitej Polskiej. 
2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy handlowej strony będą starały się 

rozwiązać polubownie w drodze negocjacji. 
3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 

rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
Organizatora. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 

MODEL 12: REGULAMIN WSPÓŁPRACY 
W RAMACH MODELU – PRODUCENT 
WSPÓŁPRACUJĄCY (CONTRACT 
MANUFACTURER) 
1. POSTANOWIENIA OGÓLNE I ZAKRES STOSOWANIA 

1.​ Niniejszy regulamin określa standardowe warunki kooperacji przemysłowej, realizacji 
dostaw oraz zasady weryfikacji zgodności jakościowej towarów wytwarzanych przez 
zewnętrzne zakłady produkcyjne (zwane dalej Producentem) na zlecenie i według 
specyfikacji firmy Power Gift (zwanej dalej Dostawcą/Zlecającym). Model ten 
obejmuje współpracę z producentami przy tworzeniu nowych linii produktowych, stałe 
zlecenia produkcyjne oraz wdrażanie innowacyjnych rozwiązań technologicznych. 

2.​ Niniejsze warunki stanowią integralną część każdej umowy ramowej produkcji, 
zamówień baczów seryjnych oraz kontraktów OEM/ODM, chyba że strony pisemnie 
postanowią inaczej. 

3.​ Wszelkie ogólne warunki sprzedaży stosowane przez Producenta, które są 
sprzeczne z niniejszym regulaminem, zostają wyraźnie wyłączone i nie wiążą 
Zlecającego bez jego wyraźnej, pisemnej zgody. Ewentualne kary za zwłokę lub 
niedotrzymanie reżimu są symetryczne i ograniczone do wartości danej partii. 
Potrącenia z faktur bez procedury arbitrażowej są niedozwolone. 

2. ZGODNOŚĆ Z PRAWEM POLSKIM I UNIJNYM (COMPLIANCE) 
1.​ Producent oświadcza, gwarantuje i bierze pełną odpowiedzialność za to, że cały 

proces produkcji oraz użyte surowce są w pełni zgodne z przepisami prawa 
Rzeczypospolitej Polskiej oraz Unii Europejskiej. 

2.​ W szczególności Producent w toku linii produkcyjnej zapewnia realizację wymogów 
w zakresie: 



○​ Restrykcji chemicznych i mikroplastiku: Rozporządzenia (WE) nr 
1907/2006 (REACH) w odniesieniu do zakazu stosowania plastyfikatorów 
(DEHP, DBP, BBP, DIBP < 0.1%), formamidu w piankach oraz zakazu 
stosowania luźnego brokatu plastikowego (Rozporządzenie UE 2023/2055 
ws. mikroplastiku). Złamanie tych norm skutkuje zwrotem partii na koszt 
Producenta. 

○​ Praw pracowniczych i etyki (Code of Conduct): Bezwzględnego zakazu 
korzystania z pracy chałupniczej (homeworking), pracy przymusowej oraz 
zatrudniania osób poniżej 15 roku życia (Child Labour), zgodnie z 
konwencjami Międzynarodowej Organizacji Pracy (ILO). 

○​ Kontaktu z żywnością: Rozporządzenia (WE) nr 1935/2004 w odniesieniu 
do zachowania sterylności maszynowej i reżimu technologicznego dla 
ceramiki i tworzyw sztucznych. 

○​ Standardów technicznych i BHP: Wszystkich właściwych norm 
zharmonizowanych Unii Europejskiej mających zastosowanie do procesów 
przemysłowych danej kategorii. 

3. DOKUMENTACJA JAKOŚCIOWA I REJESTRACJA W SYSTEMACH 
ERP 

1.​ Producent przed rozpoczęciem wysyłki seryjnej dostarcza pełen komplet 
dokumentacji techniczno-laboratoryjnej, obejmujący: 

○​ Test raporty (TR) z niezależnych jednostek certyfikujących, świadectwa 
analizy surowcowej (BOM) oraz Deklaracje Zgodności. 

○​ Karty charakterystyki substancji chemicznych i klejów (SDS). 
2.​ Z uwagi na ochronę praw własności oraz technologii Zlecającego, Producent 

zobowiązuje się do nieprzemieszczania i niekopiowania form wtryskowych, matryc 
oraz plików projektowych CAD/CAM powierzonych przez Zlecającego i zachowania 
pełnej poufności technologicznej. 

3.​ Zlecający rejestruje Producenta w swoim systemie ERP na podstawie pełnych 
danych rejestrowych w celu sprawnego generowania zleceń produkcyjnych. 

4. WARUNKI PŁATNOŚCI I FINANSE 
1.​ Ceny jednostkowe baczów produkcyjnych oraz koszty oprzyrządowania ustalane są 

indywidualnie w umowie wykonawczej i podawane w walucie PLN lub EUR. 
2.​ Zapłata za odebrane partie następuje w terminie 30 dni od daty pomyślnego 

przejścia procedury odbioru jakościowego (QA pass) w magazynie i dostarczenia 
prawidłowej faktury VAT, chyba że umowa stanowi inaczej. Wszelkie wady 
produkcyjne skutkują wstrzymaniem płatności za wadliwą część partii. 

3.​ Zlecający nie wyraża zgody na jednostronne skracanie terminów płatności lub 
żądanie zaliczek bez wcześniejszego odbioru technicznego. 

4.​ Producent nie jest uprawniony do dokonywania jednostronnych potrąceń 
(kompensat) jakichkolwiek roszczeń z bieżących rozliczeń lub nakładania zastawów 
na formy wtryskowe należące do Zlecającego. 

5. LOGISTYKA, DOSTAWY I ODBIÓR JAKOŚCIOWY 



1.​ O ile nie uzgodniono inaczej, odbiór gotowej partii produkcyjnej realizowany jest na 
warunkach EXW (Incoterms 2020) z fabryki Producenta lub dostarczany do 
magazynu centralnego Zlecającego. 

2.​ Towar pakowany jest w sposób zapewniający jego bezpieczny transport paletowy, 
zgodnie ze specyfikacją logistyczną pakowania. Propozycja działań obejmuje 
regularne konsultacje projektowe, wspólne testowanie nowych technologii i 
wdrażanie innowacji. 

3.​ Przyjęcie towaru i podpisanie dokumentu dostawy (WZ/CMR) stanowi wyłącznie 
potwierdzenie odbioru fizycznej liczby palet/kartonów i nie oznacza akceptacji stanu 
jakościowego partii. Kontrola jakościowa (QA/QC) odbywa się w oparciu o 
uzgodniony standard statystyczny AQL. 

4.​ Zlecający zobowiązany jest do zgłoszenia wad produkcyjnych i ukrytych w terminie 7 
dni roboczych od przeprowadzenia wewnętrznej kontroli jakościowej w magazynie 
docelowym. 

6. ODPOWIEDZIALNOŚĆ I SIŁA WYŻSZA (FORCE MAJEURE) 
1.​ Producent ponosi pełną odpowiedzialność za rzeczywiste, ukryte i udowodnione 

wady konstrukcyjne, wykonawcze i surowcowe dostarczonych produktów. 
2.​ Odpowiedzialność Producenta z tytułu wad wykonawczych jest ograniczona do 

wysokości wartości netto danej partii produkcyjnej, w której uchybienie wystąpiło. 
Żadna ze stron nie odpowiada za utracone korzyści (lucrum cessans) partnera 
przemysłowego. 

3.​ Strony nie ponoszą odpowiedzialności za niewykonanie zobowiązań produkcyjnych, 
jeżeli było ono następstwem zdarzenia Siły Wyższej. Za Siłę Wyższą uznaje się 
zdarzenia zewnętrzne, niezależne od stron, których nie można było przewidzieć ani 
im zapobiec (w tym m.in. wojny, epidemie, katastrofy naturalne, strajki, nagłe 
przestoje energetyczne, globalne odcięcia dostaw surowców polimerowych). 

4.​ W przypadku wystąpienia Siły Wyższej, terminy produkcji ulegają automatycznemu 
przedłużeniu o czas trwania przeszkody. Żadna ze stron nie ma prawa do 
natychmiastowego anulowania zlecenia, o ile opóźnienie nie przekracza 60 kolejnych 
dni kalendarzowych. 

7. AUDYTY I KONTROLE 
1.​ Zlecający (lub wskazana przez niego niezależna trzecia strona) ma prawo do 

przeprowadzenia audytu jakościowego oraz inspekcji partii towaru przed wysyłką w 
zakładzie produkcyjnym, po uprzednim zgłoszeniu z minimum 7-dniowym 
wyprzedzeniem i ustaleniu agendy. Niezapowiedziane audyty są wykluczone. 

2.​ Wszelkie kontrole wymagają bezwzględnego podpisania i przestrzegania umowy o 
zachowaniu poufności (NDA) w zakresie procesów przemysłowych fabryki. 

8. PRAWO WŁAŚCIWE I ROZSTRZYGANIE SPORÓW 
1.​ Prawem właściwym dla interpretacji i realizacji niniejszego Regulaminu oraz 

wszelkich umów kooperacji przemysłowej jest wyłącznie prawo Rzeczypospolitej 
Polskiej. 

2.​ Wszelkie spory wynikające ze współpracy przemysłowej strony będą starały się 
rozwiązać polubownie w drodze negocjacji inżynieryjno-handlowych. 



3.​ W przypadku braku porozumienia w terminie 30 dni, spór zostanie poddany pod 
rozstrzygnięcie polskiego sądu powszechnego właściwego miejscowo dla siedziby 
firmy Power Gift. Wyłącza się jurysdykcję sądów zagranicznych. 
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